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cordially invites you on for a 
special seminar dedicated to stock markets

FOR REGISTRATIONS: LATA SHAH: 93213 79232 •  SANDEEP SHAH: 98203 18422

Bhavin Shah

TOPIC :  (M3) 
Bhavin Shah is a self-made success in the stock market with over 20 years of experience in 
the financial sector and 12 years as a stock market trainer.
A dedicated member of the Khadayata community, Bhavin actively participates in various 
initiatives and holds leadership roles. Through his expertise and community involvement, 
Bhavin continues to inspire and empower others in their financial and professional journey.

CEO, Altima Stock Market Academy

in association with

Mind Management, Money Management & Method

SATURDAY
th14  DECEMBER 2024

6:00 pm onwards

FLAGS BANQUETS
PVR Milap, S. V. Road, 
Malad West

VALET 
PARKING

LMs  ` 500/- 
NON LMs  
` 600/- 

NON KHADAYATA  
` 900/- 

Bank Details: KHADAYTA COMMUNITY BUSINESS FORUM
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We also do 

white label manufacture 

for third parties

Manufacturer of 

Cleaning  & Hygiene Chemicals 

for Institutions

We provide 

complete support for product 

& packaging development

Full range of products Kitchen, 

Housekeeping, Laundry, Sanitizers

Personal Care & Disinfectants

officedesk@revachemical.com www.revachemical.com+919820361122



www.kcbf.in Konnect • Kommunicate • Konduct Business

VOL. 4 ISSUE 12 | DECEMBER 2024 KCBF KONNECT - PAGE 3

WHY HOUSING IN INDIA IS SO EXPENSIVE?
YOGESH K SHAH

o you know that in india, on an D average 17% of urban households 
live in slums? Case of Mumbai is 

even worse, 41% of Municipal Corporation of 
Greater Mumbai households live in slums. (This 
is as per the last census data of year 2011) 
Access to decent housing is a basic 
requirement for a good quality of life. Inspite of 
importance for a good dignified life, housing 
remains unaffordable for a large section of 
india's population.Large section of society is 
living in slums. The Census defines Slums as 
"residential areas where dwelling are unfit for 
human habitation by reasons of dilapidation, 
overcrowding, faulty arrangements and design 
of such buildings, narrowness or faulty 
arrangements of street, lack of ventilation, 
light or sanitation facilities or any 
combination of these factors which are 
detrimental to the safety and health ".

Considering the seriousness of the problem 
and its debilitating impact on the well being of 
the individuals, the Government of India has 
launched several schemes over the years to 
address this challenge in rural India where two 
third of India's population still resides. The 
Indira Aawas Yojana (IAY) helped to construct 
around 24 million houses between 1985 and 
2012 (as per. Ministry of Rural Development 
2013 report). The ongoing Pradhan Mantri 
Aawas Yojana (PMAY) has been the most 
ambitious housing scheme to address the 

urban housing shortage. According to the latest 
estimate, 7.7 million houses have been 
completed and 1.5 lakh crores of Central 
assistant is released from total sanction of 2 
lakh crores. Government interventions to 
alleviate this housing shortage are usually 
justified since it is commonly understood that 
the key cause behind these issue is 
unexpected high land prices that seem to 
appreciate at unbelievable high rate, making 
housing unaffordable to many. The prime 
example of this is Mumbai, which ranks the 
18th priciest housing real estate market in 
the world and ranks 37th in terms of price 
appreciation globally.

As per the standard of housing prices, housing 
in India will be considered affordable if it costs 
maximum 4 to 5 times of annual income.This 
is the benchmark at price-to-Income PTI ratio. 
India's ratio of PTI is 11.3 and it is more than 
10 since last decade. There are many other 
countries with low PTI in India. It is surprising 
that United States has PTI of only 3.6, Australia 
has 7.6 and Germany 9. PTI of more than twice 
the benchmark value is a serious problem that 
affects people's quality of life.

Further, house prices in major Indian cities like 
Mumbai and Delhi are generally even higher. In 
2019, Mumbai with PTI at 39 was much ahead 
of cities like Singapore (22) and New York (12). 
So, obviously we will find similar pattern in 

rental market of housing. On an average urban 
expenditure on rent makes up around 6% of 
monthly household expenditure. But for 
Mumbai and Delhi this is nearly 19% of the 
average household expenditure. It is because 
of this higher cost of housing in big cities that a 
large population lives in slum.

The reason for so expensive housing is the lack 
of proper land use planning. And also non- 
implementation of rules and regulations. These 
ultimately leads to controlled supply of land, 
which gives rise to less than competitive 
industry structure. That ultimately enable 
developers to keep prices high. India ranks 
very poorly at 50th rank in regulatory and 
compliance index.

It is commonly believed that the real estate 
offers a safe heaven for unaccounted or 
unreported income. The reason is, it cannot be 
stolen, it can accommodate large sums of 
money. It is relatively easy to park unaccounted 
income in this sector because of less 
transparency and nature of land and property 
market. In India it is reported that investment 
demand for property is quite high, up to 60% of 
the total estimated demand for residential real 
estate in 2012 and 67% in 2018. So this 
combined presence of non transparent nature 
of the industry and unaccounted money 
invested make the housing beyond reach of the 
common people, especially in urban area.

એક વાર બે બહમજલી ઇમારતોની વ�ે બ�ધેલા દોરડા ુ

પર લાબો વ�સ પકડ� એક નટ ચાલી ર�ો હતો, તેણે 

પોતાના ખંભા પર પોતાના બેટાને બેસાડ� રા�યો હતો. 

હ�રો લોકો �ાસ રોક�ને આ �ઈ ર�ા હતા. હળવા 

પગલાથી, તેજ હવાથી ઝઝૂમતો નટ પોતાની અને 

પોતાના �દકરાની �જ�દગી દાવ પર લગાવીને તે કલાકાર� 

અંતર પૂ�ં કર� �લધું. ભીડ આ�ાદથી ઉછળી પડ�, 

તાલીઓના ગડગડાટ સાથે સીટ�ઓ વાગવા લાગી. 

લોકો તે કલાકારના ફૉટો ખ�ચી ર�� હતા, તેની સાથે 

સે�� લઈ ર�� હતા. તેન�થી હાથ મલાવી ર�� હતા 

અને તે કલાકાર માઇક પર આ�યો, ભીડ ને બો�યો, 

શું આપને િવ�ાસ છે ક�  આ હં ફર�થી પણ કર� શકુ છંુ. ુ

ભીડ એક� અવાજ ેબોલી, હ�-હ� તમે કર� શકો છો.

તેણે પૂ�ું, શું આપને િવ�ાસ છે ? ભીડ બોલી ઉઠ�, હ� 

પૂરો િવ�ાસ છે. અમે તો શરત પણ લગાવી શક�યે 

છ�એ ક�  તમે સફળતાપૂવ�ક તે ફર�થી પણ કર� શકો છો!

કલાકાર બો�યો, પૂર�-પૂરો િવ�ાસ છે ને ? ભીડ બોલી, 

હ�-હ� પૂરો િવ�ાસ છે.

કલાકાર બો�યો, ઠ�ક છે, કોઈ મને પોતાનો �દકરો દઈ 

દો, હં તેને મારા ખંભા પર બેસાડ�ને દોરડા પર ચાલીશ..!!ુ

ખામોશી, એકદમ શ�િત, સ�ાટો ફ� લાઈ ગયો! કલાકાર 

બો�યો, ડર� ગયા ! હમણ� તો આપને િવ�ાસ હતો ક�  હં ુ

કર� શકું છંુ !! અસલમ� આપનો આ િવ�ાસ (believe) 

છે, મારામ� િવ�ાસ (trust) નથી!

બ�ે િવ�ાસોમ� ફરક છે સાહ� બ ! આ જ કહ� વાનું છે, 

ઈ�ર છે, એ તો િવ�ાસ (believe) છે, ...પરંતુ ઈ�રમ� 

સ�પૂણ� િવ�ાસ (trust) છે નહ� !!! You believe in 

God but you don't trust him. � ઈ�રમ� પૂણ� 

િવ�ાસ છે તો �ચ�તા, �ોધ, તણાવ ક� મ!! હંમેશા એક જ 

યાદ રાખવાનું ઈ�ર હંમેશા માર� સાથે છે અને આ જ 

િવ�ાસ છે�લા �ાસ સુધી હોવો �ઇએ. 

God is always with me. જરા િવચાર કરો અને 

�વનના દોરડા પર ચાલો..

િવ�ાસ (Believe) અને િવ�ાસ (Trust) મ� ફક�
JAYESH SHAH
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એક વાર એક રા�એ તેના વૃ� સુથારને એક 

ટ�બલ બનાવવાનું કામ સ��યું. રા�ને કોઈ ચો�સ 

�કારનું ટ�બલ બનાવડાવવું હતું. સુથાર� ક�ં,ુ 

‘ચો�સ બનાવી આપીશ, પણ મને થોડો સમય 

આપો.’ એટલું કહ�ને સુથાર લાકડ� લેવા માટ�  

જગંલમ� ચા�યો ગયો. છેક �ણ �દવસ પછ� તે 

પાછો ફય�. 

રા�એ ગુ�સામ� પૂ�ું, ‘આટલ� ઓછ� લાકડ� 

લાવવામ� �ણ �દવસ લાગે?’ સુથાર� બે હાથ 

�ડ�ને જવાબ આ�યો, ‘�ણ �દવસ તો શું, �ાર�ક 

�ણ મ�હના પણ લાગે અને �ાર�ક તો �ણ વષ� 

સુધી પણ લાકડું ન મળે.’

રા�એ ક�ં,ુ ‘િવ�તારથી સમ�વો.’

સુથાર� ક�ં,ુ ‘લાકડ� કાપવા માટ�  સૌથી પહ� લ� માર� 

ઉપવાસ પર ઊતરવું પડ� . હં ઉપવાસ ક�ં તો જ ુ

માર� આ�મકતા ઓછ� થાય અને પછ� જ મારામ� 

ક�ણા જ�ે. એ ક�ણાભાવ સાથે હં જગંલમ� ુ

ં�ઉ. �ય� જઈને �યાન ક�ં. આસપાસ રહ� લ� 

વૃ�ોની વાઇ�સ સમજવાનો �ય�ન ક�ં. એ પછ� 

હં દર�ક વૃ� પાસે જઈને િવન�તાથી સવાલ ક�ં ક�  ુ

હં તમને કાપું તો વ�ધો નથીને? વૃ�ોને કાપત� ુ

પહ� લ� હં એમની મંજૂર� મેળવું. જ ેવૃ� લાકડું ુ

આપવા તૈયાર હોય એને જ કુહાડ� મા�ં. � વૃ� 

ં�વે�છાએ લાકડું આપે તો જ હં લઉ. બાક� વૃ�ો ુ

પર કુહાડ� ચલાવનાર હં કોણ?’ુ

�યાર� આ વાત� મ� પહ� લી વાર વ�ચેલી �યાર� એનો 

સાર હં નહોતો સમ� શ�ો. એનું મુ�ય કારણ એ ુ

હતું ક�  વૃ�ોની ભાષા િવશે હં અ�ણ હતો. વૃ�ો ુ

પણ ક�યુિનક� ટ કર� છે એ વાત મને �યાર� સમ�ઈ 

�યાર� વૃ�ો પર લખાયેલું એક અ�ત પુ�તક �

‘The hidden life of Trees’ મારા હાથમ� 

આ�યું. આધુિનક િવ�ાને પણ હવે એ �વીકાયુ� છે 

ક�  વૃ�ો એકબી�ં સાથે અને આપણી સાથે પણ 

વાતો કર� શક�  છે. આધુિનક ઉપકરણોની મદદથી 

એ �ણવું હવે શ� બ�યું છે ક�  વૃ�ો ખુશ છે ક�  

દુખી, કપાવવા માટ�  રા� છે ક�  નહ�. સૉ�ફ��ટક� ટ� ડ 

યં� વડ�  હવે વૃ�ોનો ‘ECG’ કાઢ� શકાય છે. 

�ટ�થો�ોપની મદદથી વૃ�ોમ�થી આવતા અવા� 

અને તેમનો મૂડ �ણી શકાય છે.

કુહાડ� ક�  કરવત લઈને ક�ઠયારો ન�ક આવે 

�યાર� વૃ�ોમ� રહ� લો ડર, હવે સા�બત કર� શકાયો 

છે. વૃ� �યાર� ભયભીત અવ�ામ� હોય એ સમયે 

� એને કાપવામ� આવે તો એમ�થી બનતું ફ�ન�ચર 

નકારા�મક ઊ�� અને નેગે�ટવ વાઇ�સ લઈને 

આપણા ઘરમ� �વેશે છે. હવે �� એ થાય છે ક�  

આપણા ઘરના ફ�ન�ચરમ� વપરાયેલું લાકડું 

વૃ�ોએ �વે�છાએ આ�યું હશે ક�  ઇ�છા િવ�� એ 

આપણને ક� મ ખબર પડ�?

તો આનો જવાબ જપૅનીઝ હાઉસ �ફલૉસૉફ�મ� 

રહ� લો છે. એ �ફલોસૉફ�નું નામ છે ‘વાશી�સુ’. 

વાશી�સુ એટલે ઘરનો એવો એક ઓરડો �ય� 

ફ�ન�ચર નહ�વત્ હોય. જમીન પર પાથર�લી �જમ 

�સવાય એ ઓરડામ� બીજુ ંકશું જ ન હોય. 

વાશી�સુને ‘ટટામી �મ’ તર�ક�  પણ ઓળખાય છે. 

ટટામી એટલે �જમ. ટૂંકમ� ઘરમ� રહ� લી એવી 

કોઈ ખાલી જ�યા �ય� બેસવા માટ�  ખુરશી ક�  

સોફા પણ ન હોય. એ ઓરડામ� �જમ પાથર�ને 

ફર�જયાત જમીન પર બેસવાનું.

શું થાય એનાથી? વાશી�સુના ક�સે�ટ પાછળનો 

હ� તુ શું છે? તો જવાબ છે માન�સક શ�િત. જપૅનીઝ 

ઘરોની આ �ફલોસૉફ� એવું કહ�  છે ક�  આપણી 

આસપાસ ફ�ન�ચર જટેલું ઓછંુ અને મોકળાશ 

જટેલી વધાર� , મનને મળતી શ�િત અને ટાઢક 

એટલી જ વધાર� . જપાનમ� વાશી�સુ ઓરડાનો 

ઉપયોગ મહ� માનગિત માટ�  ક�  ચા-કૉફ� માણતી 

વખતે �રલૅ� થવા માટ�  કરવામ� આવે છે.

ઘરનો એક આખેઆખો ઓરડો ફ�ત વાશી�સુ 

માટ�  આપી દ�વો કદાચ આપણા માટ�  શ� ન બને, 

પણ હક�કત એ છે ક�  આપણી આસપાસ રહ� લી 

દર�ક વ�તુ આપણા મન અને િવચારો પર �ભાવ 

પાડ�  છે. ચામડું, લાકડું, કૉટન ક�  વુલ. સ�વોમ�થી 

મળતી દર�ક વ�તુ પર એના દાતાની ભાવના�મક 

છાપ રહ� લી હોય છે. �વૉ�ટમ �ફ�ઝ� પણ હવે 

એ વાત સા�બત કર� ચૂ�ું છે ક�  આ આખું જગત 

ઊ�� અને તરંગો પર ચાલે છે. એવા સમયે જ ે

�વોનો ઉપયોગ કર�ને આપણે આપણો વૈભવ 

વધાર�એ છ�એ એ �વો સાથેનો �યવહાર ફ�ત 

એકપ�ીય ન હોઈ શક� .

વૃ�ના થડ પર �ેમથી હાથ ફ� રવીને �ાર�ય ‘થૅ�ક 

યુ’ ક�ં ુછે? � આ ���ડ તરફથી મળતી ચી� 

માટ�  આપણામ� કૃત�તા નથી તો આપણી 

આસપાસ રહ� લી દર�ક વ�તુ આપણને કાયમ 

ખૂંચતી રહ� વાની છે. સાર� હોય ક�  ખરાબ, 

વાતાવરણમ� ઉ�સ�જ�ત કર�લી તમામ વાઇ�સ 

કોઈ ને કોઈ ર�તે �કૃિત આપણને જ પાછ� 

મોકલતી હોય છે.

વાશી�સુ એવું સમ�વે છે ક�  આપણી આસપાસ 

જમે-જમે આપણે પદાથ�નો ઢગલો કરતા જઈએ 

છ�એ તેમ-તેમ આપણામ� રહ� લું ચૈત�ય ગૂંગળાતું 

�ય છે. િન�� વોથી સતત ઘેરાયેલું સ�વ �ચ� 

મૂંઝવણ અનુભવે છે. એ મોકળાશ માગે છે. ઘરમ� 

આપણે ગમે તેટલું મ�ઘું, આકષ�ક ક�  લ�ઝુ�રયસ 

રાચરચીલું વસાવી લઈએ, અંતે તો આપણી અંદર 

રહ� લું સ�વ ત�વ વાશી�સુ જ ઝંખે છે.

એક કથા
MONICA SHAH
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ઈ�રના એ�ધાણ

સાબરક�ઠાના નાના અંબા�

એવા ખેડ��ાના નવા બનેલા બસ �ટ�શન પર ગાડ� 

આવી અને નાનકડા ગામમ� રહ� તો સંજય બસ મ� 

ચ�ો. આજ ેગ�ધીનગર ની એક કંપની મા �ડ�લોમા 

�સિવલ એ��જિનયર ની જ�યા માટ�  ઇ�ટર�યૂ 

આપવાનો હતો. સંજય �ણ વષ�થી નોકર� ના 

ઈ�ટર�યુ આપતો હતો. કોઈ ચા�સ મળતો ન 

હતો.બસના ભાડાના પૈસા ખચ�વા પણ મ�ઘા પડતા 

હતા. નવા કપડ� પણ એક �ડ� હતા. છત� મને કમને 

માતા�ને દુરથી બે હાથ �ડ�ને બસમ� બેઠો. 

મનોમન આજ ેછે�લા �ય�ન માટ�  િનણ�ય કય� હતો. 

�ચલોડા ઉતર� ને �સધો ગાધીનગર જવું પણ આ 

છે�લી વાર !!! 

ઈડર �ટ�શન પર થોડ� વાર રોકાઈને બસ ઉપડવાની 

તૈયાર� હતી અને બાજુની સીટ પર એક ભાઈ એક 

મા� ને બેસાડ� ને ચા�યો ગયો. મા� ખુબ અશ�ત 

લાગતા હતા, ધીમે થી મા� સીટ ઉપર સુઈ ગયા. 

મ�ડ ��િતજ આ�યું હશે ને મા� બંધ આંખે મ�ડ મ�ડ 

બબ�ા ભાઈ કયું �ટ�શન છે? સંજયે જવાબ આ�યો 

��િતજ, પરંતુ એના �દલમ� દયા ઉપ� એણે તરતજ 

ઉભા થઇ ને મા�ના કપાળ ઉપર હાથ મુ�ો તો 

તાવ થી શર�ર ધખધખતું હતું.સંજયે પાણી ની બોટલ 

ખોલીને મા�ને પાણી પીવડા�યું. 

અને પૂ�ું " મા� તમને બહ તાવ છે, તમે �� ુ

જવાના છો ? એકદમ ધીમા અવાજ ેમા�એ ક�ં ુ" 

માર� ત�બયત સાર� નથી રહ� તી અને હં ઈલાજ ુ

ંકરાવવા અમદાવાદ �ઉ છંુ, મારો દ�કરો મુંબઈ રહ�  

છે પણ એનો એક િમ� નરોડા રહ�  છે એ મને બેઠકના 

�ટ�શન પર લેવા આવવાનો છે " આટલું કહ�ને 

તેઓએ ઉલટ� કર� સંજય ના કપડ� પણ બગડ� 

ગયા, બી�વાર પણ ઉલટ� કર� અને મા� બેભાન 

થઇ ગયા, સંજયને સમજ ન�હ પડ� ક�  શું કરવું ? એણે 

મા�ના હાથમા નંબર ની �ચ�� હતી તે લઈને �ઈ 

અને નંબર કોઈ િનલેશના નામનો હતો. એણે ચાલુ 

ગાડ�એ પોતાના સાદા મોબાઇલ વડ�  કોલ કય� પણ 

પેલા ભાઈએ ફોન ઉપાડયો ન�હ.બસ તો એ��ેસ 

હતી ચાલવા લાગી થોડ� વારમ� �ચલોડા �ટ�શન 

આવી ગયું અને સંજય ખુબ િવચાર�ને બસમા જ બેસી 

ર�ો અને મનોમન ન�� કયુ� ક�  મા�ને નરોડા સુધી 

મૂક� જવા. સંજયે પોતાનો �માલ કાઢ� ને ઠંડા પાણી 

ના પોતા મા�ના માથે મુ�ા.

બસ આગળ ચાલી પછ� થોડ� વારમ� તેના મોબાઈલ 

પર �ર�ગ વાગી, આમતો અ��યો નંબર હતો, ફોન 

�રસીવ કય� તો સામે થી કોઈ ભાઈ નો અવાજ 

આ�યો " ભાઈ હં િનલેશ બોલું છંુ, ફોન સાઇલે�ટ પર ુ

હતો અને હમણાજ તમારો િમસકોલ �યો. સંજયે 

ક�ં ુક�  હં એક પેસે�જર બોલું છંુ અને મારા સાથે એક ુ

મા� બેભાન થઇ ગયા છે, તેમની �ચ�� મા થી મ� ફોન 

કય� હતો હવે હંજ એમને લઈને નરોડા આવું છંુ ; ુ

આખી વાત િનલેશ સમ� ગયો.િનલેશે ક�ં ુ" 

આભાર ભાઈ હં મા�ને લેવા નરોડા બેઠક ના ુ

�ટ�શન પર આવી જઈશ" . થોડ� વાર થઇ એટલે 

મા� ભાનમ� આ�યા અને સંજયે �દલાસો આ�યો. " 

મા� �ચ�તા ના કરો, િનલેશનો ફોન આવી ગયો છે 

અને હં તમને બેઠક સુધી મૂક�ને પછ� પરત આવીશ ".ુ

ંભીની આંખે મા�એ હાથ ઊચા કર�ને મૂક 

આશીવ�દ આ�યા. સંજય િવચારતો હતો ક�  ફર� 

પાછો બસ પકડ�ને પાછો �ચલોડા જઈશ.. એટલામ� 

બસ નરોડા આવી ગઈ અને �ય� િનલેશ પણ આવી 

ગયો હતો , સંજયે ક�ં ુ" િનલેશ ભાઈ આપનો 

પ�રચય તો નથી પણ ર�તામા આ મા� ને એકલા 

છોડ� શકું તેમ ન હતો.એમને વારંવાર ઉલટ� પણ 

થઈ અને તાવથી બેભાન થઇ ગયા હતા..આમ પણ 

માર� વારંવાર ઈ�ટર�યુ થવા છત� મેળ પડતો નથી 

આજ ેછે�લા �ય�ન માટ�  ગ�ધીનગર ની એક કંપની 

મા ઈ�ટર�યુ હતું પણ હવે ના પહ�ચી શકાય, કપડ� 

પણ સારા નથી. એટલે તમને મદદ ની જ�ર હોય તો 

મા� ને ટ�કો આપવા દવાખાને આવું, તમને મદદ �પ 

થઈશ.

મા�ને હો��પટલમ� દાખલ કર�ને સંજય પરત જવા 

ઊભો થયો ક�  તરતજ િનલેશે બેસાડયો, ભણતર 

પુછયું અને ઈ�ટર�યુ આપવાનુ હતું એ કંપનીનુ નામ 

પુછયું. મોબાઈલ થી કોઈકને વાત કર� અને સંજયની 

સામે �ઈ ને પેલા સામેવાળા ને મા� એટલું જ 

બો�યો...  આ ભાઈને પગારની જ�ર નથી, એ પણ 

માર� જમે એક નવા વર�કગં પાટ� નર તર�ક�  કામ કરશે, 

પગાર હં આપીશ. પછ� સામે બેસાડ� ને સંજયને ક�ં ુુ

" તમાર� એપોઇ�ટમે�ટ લેટરની જ�ર નથી, આવતા 

મ�હનાથી આપણી ક�સટ� કશન કંપની સાથે �ડાઈ 

�ઓ ". સંજયને કઈ સમજ ના પડ� ક�  વગર લાગવગે 

અને વગર ઇ�ટર�યૂએ ક� વી ર�તે �સલે�ટ થઇ ગયો !! 

*એ પણ આપણી કંપની શ� ?*

િનલેશે હસતા હસતા ક�ં ુજ ેર�તે તે એક અ�ણી 

મા�ની મદદ અને સેવા કર� છે તે ખર�ખર �બરદાવવા 

લાયક છે , જ ેઈસમ પારક�ની િન�વાથ� ભાવે આટલી 

મદદ કર� તે પોતાની કંપની નું ક� ટલું �યાન રાખી શક�  

છે તે હં �ણું છંુ . તાર� ગ�ધીનગર ખાતે મારા ગૃપમ� ુ

પાટ� નર બનવાનું છે. પગાર પણ આપીશ..... સંજયને 

ંબે હાથ ઊચા કર�ને મૂક દુઆ આપતા મા�નો ચેહ� રો 

દ�ખાયો.

માણસ ને મળતી દર�ક વ�તુ, ક�ઈ એની જ મહ� નતથી 

નથી મળતી... �ાર�ક કોઈની અનાયાસે અડચણ 

વખતે મદદ કરવાથી, અ�ણતા કોઈના આપેલ 

આશીવ�દ પણ કમાલ કર� �ય છે!!!!..અને આજ ે

પંદર વષ�મા તો એ સંજય ગ�ધીનગર ખાતે િવશાળ 

સા�ાજય ધરાવતા �બ��ડ�ગ ક�સટ� કશન ગૃપનો 

એકટ�વ પાટ� નર છે.વાત પૂર� કરત� એની આંખો 

ભરાઇ આવી...માર�જ ઓ�ફસ મ� બેસીને મને ચા ના 

પૈસા પણ આપવા ના �દધા અને બો�યો ..સાહ� બ એ 

સમય હતો સરકાર અમને �સિવલ એ��જિનયરને 

નોકર� માટ�  ચા�સ પણ આપતી ન હતી. કંપનીઓ તો 

ઓળખાણ વગર પગ પણ ના મૂકવા દ� .. ..આજ ેમાર� 

�ડ�  ઘણા બધા નોકર� કર� છે. આજ ેચાર લોકો વ�ે 

માર� ઓળખ બની છે.�હોજહાલી છે...પણ � એ 

�દવસે અ��યા મા�એ ઉલટ� કર�ને મારા કપડ� 

પણ બગાડ� ના�યા હતા તેની �ચ�તા કર� હોત 

તો.......મા� એટલાજ એક �ડ� સારા કપડ� હતા 

માર� પાસે ....સમય કયાર� આવે એ ન�� નથી.... 

ઉપરવાળો જ તક આપે છે એ ન��!!!!..

ધ�ય થઈ ગયો હં પણ, આવડા મોટા �ય��તની ુ

સફળતાની તકનો ભેદ �ણીને... 

“ઈ�ર આપણી સાથે છે, એનું સૌથી મોટું �માણ એ 

છે ક�  આપણું ધાર�લું બધું થતું નથી, પણ જ ેઆપણા 

�હત અને ભલામ� હોય એજ જનેી કૃપાથી થાય છે.. 

એજ ઈ�ર "

PRATIBHA SHAH
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સારા અને સ�જન માણસોએ �વવું હોય તો ચૂપ રહ� વું

૫હ� લી નવરા��એ અમદાવાદમ� ટ� �ટોલ ઉપર ચા પી રહ� લા 

એક યુવાનની સાથે ભીડમ� એક માણસ ટકરાયો. યુવાને 

કદાચ ઉ�ક� રાટમ� કોઈ કોમે�ટ કર�, શા��ક બોલાચાલી 

થઈ અને જનેી સાથે ટકરાયો હતો એ માણસના િમ�ો આવી 

પહ��યા. હાથોહાથની મારામાર� થઈ, જમે�થી એક માણસે 

પોતાના જુતામ�થી છર� કાઢ�ને યુવકના હાથ અને છાતીમ� 

અનેક ઘા માય�...

11મી નવે�બર� 23 વષ�નો િવ�ાથ� િ�ય�શુએ એક ઝડપભેર 

જતી ગાડ� િવશે કોમે�ટ કર�, ડ� ાઈવર આગળ જઈને પાછો 

આ�યો. મોટર સાયકલ પર �ય�થી નીકળી ગયેલા 

િવ�ાથ�ઓનો પીછો કય�. ગાડ�મ�થી બે છર�ઓ કાઢ�ને 

િ�ય�શુ ઉપર હમલો કરવામ� આ�યો. �ય�થી પસાર થત� ુ

અનેક લોકોને રોકવાનો �ય�ન કરવા છત�, કોઈ રોકાયું નહ� 

! અંતે, 13 વષ�નાપુ� સાથે �ય�થી પસાર થઈ રહ� લી એક 

મ�હલાએ હો��પટલ લઈ જવાની �હ�મત બતાવી, પરંતુ 

હો��પટલ પહ�ચતા પહ� લ� જ િ�ય�શુનું મૃ�યુ થયું. અને 

નવાઈની વાત એ છે ક�  હમલો કરનાર કો��ટ�બલ નીક�યો.ુ

       

થોડા સમય પહ� લ� આવી જ ર�તે ��પ�ડ�ગ કર�ને મોટર 

સાયકલ પર જઈ રહ� લા-હ� �મેટ પહ� ર�લા બે યુવાનોને 

રોકવાનો મ� �તે �યાસ કય�. થોડ�  આગળ જઈને યુવાનો 

પાછા ફય�. ગાડ�ની આગળ મોટર સાયકલ ઊભું રાખીને 

કાચ ઉતારવાનું ક�ં.ુ કાચ ઉતાય� �યાર� એમ�ના એક યુવાને 

હ� �મેટ ઉતાય� વગર ક�ં,ુ 'આ�ટ��, નીકલ લી�એ, વરના 

�ાન ભાર� પડ �યેગા.' એમણે હ�થયાર તો નહોતું કા�ું, 

પરંતુ એમના �વરમ� જ ેધમક� હતી એ ખી�સામ� ક�  જુતામ� 

પડ�લા હ�થયારની ગરમીને કારણે જ હોઈ શક� -એ સમ� 

શકાય એવી વાત છે.

       

આ ઘટનાઓ તો તા� છે, પરંતુ આ �સવાય છે�લા થોડા 

સમયથી હાથોહાથની મારામાર�, અને હ�થયાર કાઢ�ને 

હમલો કરવાના અનેક �ક�સા આપણે અખબારમ� વ�ચીએ ુ

છ�એ. અ�યાર સુધી આપણે ગુજરાતને એક શ�ત અને 

સલામત રા�ય તર�ક�  વખાણતા હતા, પરંતુ છે�લા 10 વષ�મ� 

ઉ�તા અને �હ�સાનું વાતાવરણ વધતું �ય છે. પોલીસની 

કામગીર� િવશે કોઈ �� ના જ હોઈ શક� , પરંતુ આ કયા લોકો 

છે-જ ેગુજરાતમ� આવીને અરાજકતા અને ભય ફ� લાવી ર�ા 

છે ? એક વાત ન�� છે, આ એવા લોકો છે, જમેને કોઈ કારણ 

વગર ઝઘડો ઊભો કર�ને સામેની �ય��તને શાર��રક નુકસાન 

પહ�ચાડવામ� રસ છે. નાની વાતને મોટ� કર�ને 

જનસામા�યમ� આતંક-ભયનું વાતાવરણ ઊભું કરવું એ જ 

આવા લોકોનું �યેય છે.

       

મોડ� સ�જ ેક�  રા�ે ગાડ� ચલાવનારને અનુભવ હશે ક�  મોટર 

સાયકલ પર-ટુ��લર પર �ખમી �ટંટ કરતા ટોળ� 

આપણને ડરાવવાનો ઈરાદાપૂવ�કનો �યાસ કર� છે. બી� 

તરફ, મોટ� મોટ�થી બોલનારા-ઈવ ટ��ઝ�ગ કરનારા 19થી 

ં24ની ઉમરના છોકરાઓ �હ� ર�ળોએ શરમજનક 

પ�ર��િત ઊભી કર� છે.

ક� ટલીકવાર �ય� ઊભેલા કો��ટ�બલનું પણ અપમાન થાય 

છે, અથવા એને પણ ડરાવવા-ધમકાવવાનો �યાસ થાય છે-

જનેી હં પોતે સા�ી છંુ. આનો અથ� એવો થાય ક� , હવે પછ� ુ

કોઈને પણ ટોકવા ક�  રોકવાનો અ�ધકાર એક સામા�ય 

સીધાસાદા નાગ�રક પાસેથી ઝંૂટવાઈ ર�ો છે ? કોઈ 

અથડાય, ��પ�ડ�ગ કર� , ગેરવત�ન કર� ક�  �હ� રમ� છોકર�ની 

છેડતી થાય તો પણ-આપણે કંઈ બોલવાનું નહ�, ચૂપચાપ 

�યા કરવાનું-� �હ�મત કર�એ ક�  કોઈને કંઈ કહ� વાનો, 

રોકવાનો ક�  ટોકવાનો �યાસ કર�એ તો �નનું �ખમ થઈ 

�ય! 

       

'એિનમલ', 'કબીર �સ�ઘ' જવેી �ફ�મો �ઈને આજનું યુથ 

લઘરવઘર રહ� ત�-દાદાગીર� કરત� અને ખોટ� વાતને સાચી 

સા�બત કરવાનો �બનજ�ર� ર�તે લોકોને ડરાવત� શીખી ર�ં ુ

છે. શરાબ અને ડ� �સના રવાડ�  ચડ�લા ક� ટલાક સંપ�, સં��ત 

પ�રવારના સંતાનો-ત�ય ક�  િવ�મય જવેા બગડ�લા છોકરાઓ 

અ�ય લોકો માટ�  �વનું �ખમ બની �ય છે તો બી� તરફ, 

મ�યમ અને નીચલા મ�યમ વગ�ના ક� ટલ�ક છોકરાઓ 

બહારથી ગુજરાતમ� કામ શોધવા આવે છે. કાર િમક� િનક ક�  

સામા�ય મજૂર, વેઈટર જવેી નાની ��સ કરત� આ છોકરાઓ 

પી�મ�-ટોળામ� રહ�  છે. �રપેર કરવા આવેલું બાઈક ક�  ગાડ� 

લઈને આવા લોકો મ� માણે છે. ��પ�ડ�ગ ક�  બી� ગેરવત�ન 

સામે � કોઈ અવાજ ઉઠાવે તો આવા લોકોનું ટોળું 

હ�થયારનો ઉપયોગ કર� છે.

LATA SHAH
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સમ�યાઓ સામે રડ�એ નહ� પણ લડ�એ

એકવાર ભગવાન �ીકૃ�ણ, મોટાભાઇ બલરામ 

અને સા�યક� (સા�યક� �ારકાનો બહં મોટો યો�ધો ુ

હતો) સાથે જગંલમ� ફરવા માટ�  નીક�યા. વાતો 

કરતા કરતા જગંલમ� ખુબ દુર સુધી પહ�ચી ગયા. 

જગંલ એવુ ગાઢ હતુ ક�  એ લોકો પાછા વળતી 

વખતે ર�તો જ ભૂલી ગયા. બહાર નીકળવાનો ર�તો 

શોધતા સ�જ પડવા આવી પણ ર�તો મળતો 

નહોતો. �ીકૃ�ણએ ક�,ુ “સ�જ ઢળવા આવી છે 

માટ�  હવે ર�તો શોધવાનુ બંધ કર�એ અને જગંલમ� 

જ રાતવાસો કર�એ. સવાર� સૂય�દય થાય �યાર� 

ર�તો શોધીશું કારણક�  � અ�યાર� ર�તો શોધીશુ 

તો અંધારાને કારણે ઉલટાના વધાર� ગુંચવાઇ 

જઇશુ.

 

સા�ય�કએ �ીકૃ�ણની આ વાતનો િવરોધ કરતા 

ક�,ુ “માધવ, આપની વાત સાચી છે ક�  રા�ે ર�તો 

શોધવાને બદલે અહ�યા જ રાતવાસો કર�એ પણ શું 

આપ એ નથી �ણતા ક�  આ ગાઢ જગંલમ� 

��રા�સ રહ�  છે જ ેમાણસોને માર� નાખે છે ?” 

�ીકૃ�ણએ હસતા હસતા ક�,ુ ”સા�યક�, એ તો મ� 

પણ સ�ભ�યુ છે પણ આપણે �ણે સારા યો�ધાઓ 

છ�એ અને ��રા�સની સામે લડવા માટ�  સ�મ 

છ�એ. રા�ે આપણી સલામતી માટ�  આપણે એવું 

ન�� કર�એ ક�  રાતના �ણ સરખા ભાગ કર�ને �ણે 

�ય��ત �ગવાનો વારો કાઢ�એ. એક �ગે અને 

બાક�ના બે સુતેલાની ર�ા કર� .” સા�યક� અને 

બલરામ બંનેને �ીકૃ�ણની આ વાત ગમી. 

�ગવાનો સૌથી પહ� લો વારો સા�યક�નો હતો. 

ં�ીકૃ�ણ અને બલરામ ઘસઘસાટ ઉધી ર�ા હતા. 

થોડો સમય થયો અને ��રા�સ 

આ�યો.સા�યક�એ એની સાથે લડાઇ શ� કર�. 

સા�યક� ��રા�સને બરોબરની ફાઇટ આપતો 

હતો. આ �ંદયુ�ધમ� બંને એકબી�ને માર� ર�ા 

હતા. �યાર� સા�યક�ને વાગે એટલે એ દદ� ની ચીસ 

પાડ�  એનું પ�રણામ એ આવે ક�  સા�યક�ની ચીસથી 

��રા�સનું કદ મોટુ થાય અને કદ મોટું થવાથી 

હવે પછ� આવનારા મુ�ાની તાકાત વધી �ય. 

સા�યક� ��રા�સના મુ�ા ખાઇખાઇને અધમુવો 

થઇ ગયો. સા�યક�નો �ગવાનો સમય પુરો થયો 

એટલે એમણે તુરંત જ બલરામને જગાડયા. હવે 

બલરામે આ રા�સ સામે લડાઇ લડવાની હતી. 

પરંતું બલરામે એ જ કયુ� જ ેસા�યક� એ કયુ� હતુ. 

બલરામને પણ વાગે એટલે દદ� ની ચીસ પાડ�  અને 

એનુ પ�રણામ એ આવે ક�  પેલા ��રા�સનું કદ 

મોટુ થાય. બલરામ પણ લડ� લડ�ને થા�ા 

કારણક�  પેલા ��રા�સનું કદ સતત વધી ર� ુહતુ.

બલરામનો લડવાનો સમય પુરો થયો એટલે એમણે 

�ીકૃ�ણને જગા�ા.

�ીકૃ�ણએ ��રા�સ સાથેની આ લડાઇમ� નવી 

�યુહરચના અપનાવી. પોતાને �યાર� તક મળે �યાર� 

પેલા રા�સને બરોબરનો માર� લે અને રા�સ માર� 

�યાર� પોતાને વાગે છતા વા�યાના દદ� ની ચીસ 

પાડવાના બદલે ઉલટાનું તેની સામે �ઇને 

ખડખડાટ હસે. એનું પ�રણામ એ આ�યુ ક�  પેલા 

��રા�સનું કદ નાનુ થવા લા�યુ અને થોડા 

સમયની લડાઇમ� એનું કદ નાની પુતળી જવેું થઇ 

ગયું. પછ� કૃ�ણએ બહ જ આસાનીથી પેલા પુતળી ુ

જવેા ��રા�સની ગરદન મરડ�ને માર� ના�યો 

અને શ�તીથી સુઇ ગયા.

*સામા�ય લાગતો આ �સંગ ખુબ મહ�વનો સંદ�શો 

આપી �ય છે. આપણા બધાના �વનમ� ��ો , 

પડકારો અને સમ�યાઓ �પી ��રા�સ આવે છે. 

આ ��ો , પડકારો અને સમ�યાઓ સામે આપણે 

જટેલા રડયા રાખીએ એટલું જ એનું કદ વધતું �ય 

અને એક સમય એવો આવે ક�  એ આપણને માર� 

નાખે- ખલાસ કર� દ� . પરંતું � આ ��ો , પડકારો 

અને સમ�યાઓ સામે હસતા રહ�એ તો એક સમય 

એવો આવે ક�  એનું કદ નાની પુતળી જવેું થઇ �ય 

અને આપણે એને માર� શક�એ*.

 

આપણા શ�રરમ� �ય� સુધી �ાસ ચાલતો રહ� શે 

�ય� સુધી સમ�યાઓ પણ રહ� વાની જ છે. આ 

સમ�યાઓથી ડરવાની નહ� લડવાની જ�ર છે. જ ે

લોકો સમ�યાઓ સામે લડ� શક�  છે એ ગમે તેવી 

મોટ� સમ�યા ક�  ��ને પણ ધીમે ધીમે નાનો 

બનાવીને છેવટ�  તેના પર િવજય મેળવી લે છે. 

—————————

“ િનરાસાવાદ િવ�વંશને નોતર� છે. િનરાસા એક મોત 

છે, �રબાવી �રબાવીને મારતુ મોત.”  

િનલેશે હસતા હસતા ક�ં ુજ ેર�તે તે એક અ�ણી 

મા�ની મદદ અને સેવા કર� છે તે ખર�ખર 

�બરદાવવા લાયક છે , જ ેઈસમ પારક�ની િન�વાથ� 

ભાવે આટલી મદદ કર� તે પોતાની કંપની નું ક� ટલું 

�યાન રાખી શક�  છે તે હં �ણું છંુ . તાર� ગ�ધીનગર ુ

ખાતે મારા ગૃપમ� પાટ� નર બનવાનું છે. પગાર પણ 

ંઆપીશ..... સંજયને બે હાથ ઊચા કર�ને મૂક દુઆ 

આપતા મા�નો ચેહ� રો દ�ખાયો.

માણસ ને મળતી દર�ક વ�તુ, ક�ઈ એની જ 

મહ� નતથી નથી મળતી... �ાર�ક કોઈની અનાયાસે 

અડચણ વખતે મદદ કરવાથી, અ�ણતા કોઈના 

આપેલ આશીવ�દ પણ કમાલ કર� �ય છે!!!!..અને 

આજ ેપંદર વષ�મા તો એ સંજય ગ�ધીનગર ખાતે 

િવશાળ સા�ાજય ધરાવતા �બ��ડ�ગ ક�સટ� કશન 

ગૃપનો એકટ�વ પાટ� નર છે.વાત પૂર� કરત� એની 

આંખો ભરાઇ આવી...માર�જ ઓ�ફસ મ� બેસીને 

મને ચા ના પૈસા પણ આપવા ના �દધા અને બો�યો 

..સાહ� બ એ સમય હતો સરકાર અમને �સિવલ 

એ��જિનયરને નોકર� માટ�  ચા�સ પણ આપતી ન 

હતી. કંપનીઓ તો ઓળખાણ વગર પગ પણ ના 

મૂકવા દ� .. ..આજ ેમાર� �ડ�  ઘણા બધા નોકર� કર� છે. 

આજ ેચાર લોકો વ�ે માર� ઓળખ બની 

છે.�હોજહાલી છે...પણ � એ �દવસે અ��યા 

મા�એ ઉલટ� કર�ને મારા કપડ� પણ બગાડ� 

ના�યા હતા તેની �ચ�તા કર� હોત તો.......મા� 

એટલાજ એક �ડ� સારા કપડ� હતા માર� પાસે 

....સમય કયાર� આવે એ ન�� નથી.... ઉપરવાળો જ 

તક આપે છે એ ન��!!!!..

ધ�ય થઈ ગયો હં પણ, આવડા મોટા �ય��તની ુ

સફળતાની તકનો ભેદ �ણીને... 

“ઈ�ર આપણી સાથે છે, એનું સૌથી મોટું �માણ એ 

છે ક�  આપણું ધાર�લું બધું થતું નથી, પણ જ ેઆપણા 

�હત અને ભલામ� હોય એજ જનેી કૃપાથી થાય છે.. 

એજ ઈ�ર "

PURVI BHALAVAT
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WHY KHADAYATA RATNA ?

Editorial Team: Mr. Premal Parikh | Mr. Nainesh Shah | Dr. Jignesh Bhalavat | CA Jigar Shah | Ms. Pratibha Shah
Release Date: First Week of Every Month; Frequency: Monthly
Please send in your article / content before the 25th of the preceding month to be published in the ebulletin 
Email: info@khadayatabusinessnetwork.com • WhatsApp: 9820999056 | 9821138471 | 9820395856 
Note: We, at KCBF, have decided to publish profile of each life members and hence requested  them to share details about their Business / Professional / 
Service etc including family in their own words (150/175). We also thought to introduce a renowned Khadayata under “Khadayata Ratna” - A person of 
eminence from Khadayata community who can be Businessman / Professional or Service at highest position from any field. It's a prerogative of KCBF Admin 
Committee from the name suggested and/or forwarded to KCBF. The honour given is based on individual's contribution to profession, community and society 
at large. The award carries no material/monetary medal or certificate but the basic objective is to bring to light our own people as role model for current and 
future generation of our community.
Disclaimer: KCBF has compiled this ebulletin with care. However, KCBF, its editorial team or the admin committee (hereafter called as “The Publishers”) does not warrant 
that information in this ebulletin is free of errors. The Publishers also does not necessarily agree with or endorse any statement or opinion either in the editorial material or 
advertisements in this ebulletin and the use of any information in this ebulletin is entirely at the risk of the reader / user.

CBF – Konnect eBulletin Team has K introduced the column of “Khadayata 
Ratna” since last almost a year. During 

this period the eBulletin Team has tried to bring 
before its readers the highlights of prominent 
Khadayatas who have contributed substantially 
during their life span – in their respective 
profession, society and to Khadayata community in 
particular. The objective is clear – to highlight our 
own community people who can act as the “Role 
Model” for current as well as future generation/s.

There are almost eight billion humans (7.9) on our 
planet. They are spread over different continents 
and countries. E.g., in India we have 1.3 billion 
people. They further get divided in to states – like 
Maharashtra, Gujarat, Uttar Pradesh etc. further 
into Districts like Sabarkantha, Aravalli etc. Within 

this further classification into different 
communities – like Khadayatas, Kshatriyas, 
Brahmins etc.

If you observe, in order to acknowledge the people for 
their contribution to the SOCIETY they serve they are 
acknowledged from time to time. E.g., Internationally 
it’s NOBEL PRIZE – in all different categories. Bharat 
Ratna, Padma Bhushan, Padma Vibhushan at 
National level. Similarly, there are different awards in 
other fields like Film Industry, Literature, Army, Sports, 
Police etc. the objective being not just to acknowledge 
their contribution but to also provide the present and 
future generations to take lead from their life and to 
act as role model. E.g. Sachin Tendulkar – could be a 
role model for many budding cricketers. Lata 
Mangeshkar, Akshay Kumar in film industry, Swami 
Vivekanand, Swami Chinmayanand in spirituality etc.

It is with this objective we decided to provide brief 
profile, achievements and contributions of the 
prominent Khadayatas in our monthly bulletin. The 
name/s are approved by the majority consensus. 
One of the objectives of the KCBF is to also try and 
hold our community together at a time when the 
social structures and joint family systems are 
getting disintegrated and replaced by nucleus 
family units – whereas Western countries are 
increasingly appreciating and turning to Indian 
culture.

We would be glad to receive the names and write-
ups of such prominent Khadayatas for coverage in 
forthcoming issues.
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